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LES STRATÉGIES MARKETING À DÉPLOYER
POUR DÉVELOPPER SON ACTIVITÉ DE
KINÉSIOLOGUE
En tant que kinésiologue, vous possédez des compétences et des connaissances
précieuses pour aider vos clients à se libérer de leurs stress psycho-émotionnels,
physiques et énergétiques. Cependant, ces atouts ne serviront à rien si personne
ne connaît vos services. C'est là qu'intervient le marketing. Le marketing consiste
à faire connaître et promouvoir vos services auprès de votre clientèle cible. Son
rôle est essentiel pour attirer de nouveaux clients et développer votre activité
professionnelle.

Mais attention, le marketing ne se résume pas seulement à la publicité ! C'est un
ensemble d'actions coordonnées visant à :

Bâtir une image de marque forte et reconnaissable
Communiquer efficacement sur vos compétences et vos réalisations
Vous démarquer de vos concurrents par une approche unique
Établir une relation de confiance avec votre clientèle

En d'autres mots, le marketing englobe tout ce qui vous permet de vous faire
connaître, de valoriser votre expertise et de fidéliser votre clientèle.
Cela peut passer par diverses stratégies comme :

Un site web professionnel et une présence en ligne
La production de contenu informatif (blog, newsletter, etc.)
La participation à des événements et le réseautage
La publicité ciblée dans des médias pertinents
Le bouche-à-oreille et les recommandations

Loin d'être un luxe, le marketing est un incontournable pour tout kinésiologue
souhaitant faire prospérer son activité. En déployant une stratégie marketing
réfléchie et cohérente, vous augmenterez votre visibilité, attirerez de nouveaux
clients et consoliderez votre crédibilité d'expert en mouvement.
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POURQUOI AVOIR UNE STRATÉGIE MARKETING ?

Attirer de nouveaux clients

Vous démarquer de la concurrence

Développer votre activité

Que vous démarriez tout juste ou que vous soyez déjà établi, le marketing vous
permettra de faire connaître vos services à un bassin plus large de clients
potentiels. Avec une bonne visibilité en ligne et hors ligne, vous augmenterez vos
chances d'attirer de nouveaux clients ou clients réguliers.

Le domaine de la kinésiologie devient de plus en plus compétitif. Pour vous
démarquer des autres professionnels, vous devez mettre en valeur ce qui fait
votre unicité : vos compétences, votre approche, vos réalisations. Une stratégie
marketing cohérente vous aidera à bâtir une image de marque forte et
reconnaissable.

En tant que travailleur indépendant, le marketing est la clé pour faire prospérer
votre activité. En attirant plus de clients, en fidélisant votre clientèle existante et
en renforçant votre crédibilité, vous pourrez développer vos services et
augmenter vos revenus de façon durable.
Le marketing n'est pas une dépense, mais bien un investissement judicieux pour
l'avenir de votre carrière. Avec une stratégie réfléchie, ciblée et constante, vous
verrez les retombées positives sur le développement de votre clientèle.
N'attendez plus pour vous lancer ! Que vous soyez un kinésiologue débutant ou
chevronné, une solide stratégie marketing est la clé pour faire rayonner votre
expertise auprès d'un maximum de personnes.

Vous êtes un excellent kinésiologue, mais si personne ne connaît vos services,
votre expertise restera malheureusement inexploitée. C'est pourquoi il est
essentiel d'avoir une stratégie marketing bien ficelée. En voici les principales
raisons :
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LES STRATÉGIES MARKETING EN LIGNE

Site web professionnel

Du référencement naturel

Médias sociaux

Newsletter/blog

Présenter ses services, ses qualifications, son parcours
Inclure des témoignages de clients satisfaits
Optimiser pour les moteurs de recherche (référencement naturel)

Votre site web est votre vitrine en ligne. Il doit présenter vos services, vos qualifications,
votre parcours et tout ce qui fait votre unicité. N'oubliez pas d'inclure des témoignages de
clients satisfaits pour gagner en crédibilité. Assurez-vous aussi que votre site soit optimisé
pour les moteurs de recherche afin d'être facilement trouvable.

Optimisez votre contenu en ligne (site, articles, vidéos, etc.) avec les bons mots-clés pour
apparaître en haut des résultats de recherche Google. Cela vous permettra d'être plus
facilement trouvé par les internautes cherchant des services de kinésiologie dans votre
région.

Créer une présence sur les plateformes pertinentes (Facebook, Instagram,
LinkedIn, etc.)
Partager du contenu informatif et valorisant (conseils, exercices, etc.)
Interagir avec sa communauté en ligne

Les plateformes comme Facebook, Instagram ou LinkedIn sont d'excellents outils pour
interagir avec votre communauté en ligne. Partagez du contenu informatif et valorisant
comme des conseils bien-être, des exercices faciles et ludiques d’équilibration, des retours
d’expériences clients, etc. Répondez aux commentaires pour créer un lien avec votre
audience.

Offrir des conseils d'experts gratuitement
Promouvoir ses services et ses réalisations
Développer son image de marque en tant qu'expert

Offrir gratuitement des conseils d'expert est un excellent moyen de promouvoir vos
services tout en bâtissant votre image de marque. Que ce soit par une newsletter
régulière ou un blog, partagez vos connaissances et mettez en valeur votre expertise en
kinésiologie.

De nos jours, avoir une présence en ligne est indispensable pour tout professionnel, y
compris les kinésiologues. Voici quelques stratégies marketing en ligne incontournables
pour vous faire connaître et attirer de nouveaux clients/patients :
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LES STRATÉGIES MARKETING HORS LIGNE

Réseautage et événements

Marketing de proximité

Bouche-à-oreille

Participer à des salons, conférences santé/bien-être
Distribuer du matériel promotionnel (cartes, dépliants)
Développer son réseau de contacts et de références

Participez à des salons, conférences dans votre région. C'est l'occasion idéale de
distribuer du matériel promotionnel comme des cartes de visite ou des dépliants. Mais
surtout, profitez-en pour développer votre réseau de contacts et de références
potentielles.

Affichage dans des endroits stratégiques (boutiques bio, pharmacie, centres
pluridisciplinaires bien-être, association d'aide à la personne, centres sportifs,
etc.)
Offrir des séances d'information ou des ateliers gratuits
Établir des partenariats avec des organismes locaux, des écoles, etc.

Ces actions peuvent vous permettre de rejoindre directement votre clientèle cible. 

Réaliser un travail de grande qualité pour encourager les recommandations
Demander aux clients satisfaits de laisser des commentaires en ligne
Mettre en place un programme de parrainage/récompenses

C'est l'une des meilleures stratégies marketing, et elle est gratuite ! En offrant un
service exceptionnel, vos clients satisfaits n'hésiteront pas à vous recommander
autour d'eux. Vous pouvez aussi les encourager à laisser des commentaires positifs en
ligne pour attirer de nouveaux clients. Un programme de parrainage ou de
récompenses peut également stimuler le bouche-à-oreille.

Ces stratégies hors ligne vous permettront de créer des liens plus personnels avec
votre communauté locale. Combinez-les à vos efforts en ligne pour déployer une
stratégie marketing à 360 degrés qui fera rayonner votre expertise partout !

Bien que le marketing en ligne soit incontournable de nos jours, les stratégies hors
ligne restent tout aussi importantes pour promouvoir vos services de kinésiologue.
Voici quelques pistes à explorer :
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NOS PETITS CONSEILS EN PLUS: LES PRÉ-REQUIS
INDISPENSABLES POUR UN BON DÉMARRAGE

Définir son image de marque

Analyser et ajuster sa stratégie

Logo, couleurs, ton de communication cohérents
Refléter ses valeurs et sa personnalité professionnelle

Suivre les statistiques et les résultats de ses efforts marketing
Être prêt à essayer de nouvelles approches au besoin

Que ce soit en ligne avec un site web attrayant, une présence sur les médias
sociaux ou encore hors ligne avec du réseautage et des événements, il existe de
nombreuses stratégies à votre portée. L'essentiel est de définir une approche
cohérente qui reflète vos valeurs et votre personnalité professionnelle.
N'ayez pas peur d'investir du temps et des efforts dans le marketing. C'est la clé
pour faire rayonner votre expertise, développer votre activité et exercer
pleinement votre passion pour le mouvement et la santé.

Lisez notre article pour approfondir le sujet sur notre blog Auranesis :
Comment établir et développer une clientèle en tant que kinésiologue ?

https://auranesis-kinesiologie.fr/2024/05/31/comment-etablir-et-developper-une-clientele-en-tant-que-kinesiologue/


“La qualité de l’expertise dispensée par
l’école a été un atout majeur dans ma
formation. L’accompagnement bienveillant
des professeurs et des camarades a
également été précieux pour surmonter les
moments de doute.”
- Béatrice Courdier l   kinésiologue &

    Praticienne en        
    niromathé

- Marie Ruer l   kinésiologue

“L’approche d’Auranesis a pleinement
répondu à mes attentes, voire les a
dépassé en termes de cadre, de sérieux
et de professionnalisme.
L’expérience et l’expertise des
formateurs étaient très
impressionnantes, ça nous montre
vraiment le. niveau à atteindre.”

DES QUESTIONS ? CONTACTEZ-NOUS.
auranesis-kinesiologie.fr contact@auranesis-kinesiologie.fr +33 6 02 08 58 72

EN SAVOIR PLUS SUR
NOS FORMATIONS

https://auranesis-kinesiologie.fr/
https://auranesis-kinesiologie.fr/nos-formations/
https://auranesis-kinesiologie.fr/nos-formations/
https://auranesis-kinesiologie.fr/nos-formations/

